
POTENCIAL
DE MERCADO

Una herramienta diseñada para proporcionar información a 
empresas que buscan ampliar su oferta de productos, incursionar 
en nuevos mercados o zonas; o simplemente entender a sus 
potenciales clientes. Es un punto de inicio valioso para iniciar una 
inversión.

B2B
BusinessToBusiness

Dirigido a empresas cuyos 
clientes son otras 

empresas.

Proporciona información 
sobre el potencial mercado 

y clientes.

Incluye encuesta telefónica 
y web a negocios.

contacto@itzamna.org
 (442) 388 54 00

https://twitter.com/Itzamna42
https://www.facebook.com/Itzamna42
https://itzamna.org/
mailto:contacto@itzamna.org
tel: 4423885400
tel: 4423885400


B2B
BusinessToBusiness

Precio de venta
$48,500mxn

Tiempo de ejecución
30 días

Combina información del INEGI, Google, además de las entrevistas telefónicas. 

Incluye un encuesta telefónica, de al menos de 100 empresas. 

Permite identificar zonas de mayor potencial.

Listado de clientes potenciales, basado en información terciaria.

Cuestionario personalizado a las necesidades del cliente.

Informe estático con interpretación de resultados.

Atlas interactivo con información detallada de resultados.

Seguimiento diario de levantamiento.
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